
Recientemente se ha aprobado el nuevo 
Plan Estratégico de ANDIMA, con el fin de 
relanzar la asociación. Dentro de la sección que 
usted representa, la de los fabricantes, ¿cómo 
va a afectar esta reestructuración? 

Pienso que lo más importante es acercar ANDIMA 
desde el punto de vista de los fabricantes al negocio 
y al mercado.

Una de las apuestas del nuevo plan era 
conseguir aumentar la representación de las 
grandes empresas del sector, así como la impli-
cación de presidentes, consejeros y directores 
generales dentro del sector. ¿Se está consi-
guiendo este propósito?

Creo que el Consejo Asesor, que así se llama el 
colectivo formado por Presidentes, Consejeros y Direc-
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«EL CTE NO AGOTA LAS 
POSIBILIDADES DE MEJORA 
EN LA CALIDAD TÉRMICA Y 
ACÚSTICA DE LOS EDIFICIOS»
La Asociación Nacional de Industriales de Materiales 
Aislantes, ANDIMA, se encuentra inmersa en un ambicioso 
Plan Estratégico que tiene como objetivo su relanzamiento y 
modernización. Dentro de los cambios que se han producido 
en la renovación de su Junta Directiva se ha incorporado Jordi 
Font, como vicepresidente por la Sección de los Fabricantes, y 
será uno de los responsables de lograr estos objetivos desde 
su nuevo cargo en la Asociación.



tores Generales, ha empezado a conocer la realidad de 
ANDIMA, y en la presentación del Plan Estratégico que 
se les hizo, quedó patente la voluntad de cambio, y los 
proyectos de Planes de Acción. 

¿Qué proyectos concretos se van a acome-
ter dentro de esta comisión de fabricantes?

Desde la Comisión de Fabricantes de ANDIMA 
acometeremos proyectos encaminados a HACER 
CRECER EL MERCADO influenciando en el 
desarrollo de la Legislación y aprovechando su imple-
mentación mediante mejoras en las exigencias del 
CTE, promoviendo y participando en la Certificación 
Energética y asimismo promoviendo la Rehabilitación 
Térmica.

Dentro de ANDIMA se agrupan diferentes 
colectivos que representan familias de produc-
to muy diferentes, en algunos casos con com-
petencias muy definidas. ¿Es posible defender 
a la vez los intereses de todos?

Sí, es posible compaginar los intereses ya que el 
potencial de crecimiento global del mercado en España 
es todavía suficientemente grande como para que 
todas las familias de producto puedan desarrollarse 
armónicamente. 

La reciente aprobación del Código Técni-
co de la Edificación, donde se exigen mayores 
niveles de aislamiento en los edificios, se supone 
que tendrá un importante crecimiento de las 
empresas del sector. ¿Han cuantificado los fabri-
cantes cuanto puede ser ese crecimiento?

Efectivamente la reciente aprobación del CTE y 
los requerimientos que impone suponen un avance 
importante en los requerimientos mínimos de los 
edificios lo que debe conllevar una mejora substancial 
de la protección térmica y acústica de los edificios en 
España, que había sufrido una profunda dejadez nor-
mativa desde los años 80.

Sin embargo el CTE no agota las posibilidades de 
mejora en la calidad térmica ni acústica de los edificios.
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«Acometeremos 
proyectos 
encaminados a 
HACER CRECER 
EL MERCADO 
influenciando en 
el desarrollo de 
la Legislación y 
aprovechando su 
implementación 
mediante mejoras 
en las exigencias del 
CTE»



El CTE con su formulación actual sigue estando 
entre las últimas de los países europeos y sensiblemente 
menos exigente que las de Portugal, Italia o Francia (los 
países geográficamente más próximos), cabe esperar 
pues que en un futuro próximo se produzcan nuevos 
ajustes al alza de los requerimientos para no seguir 
«descolgados» del tren de Europa

¿Está satisfecho su colectivo con la nueva 
legislación aprobada en nuestro país?

Queda patente en mi respuesta anterior que no.
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¿Qué supondrá para el sector que repre-
senta la recientemente aprobada Certificación 
de Eficiencia Energética?

La Certificación energética de Edificios ofrece la 
«oportunidad» de hacer que el aislamiento térmico de 
los edificios aflore como un parámetro indicador de la 
calidad de forma transparente y clara para los usuarios.

También ofrece la posibilidad de valorizar aquellos 
edificios que hayan hecho esfuerzos en su protección 
térmica y trasladar este «valor añadido» al mercado 
inmobiliario.

¿Cómo ve la situación actual, y el futuro del 
mercado de la construcción en España?

Creo que el 2007 tendrá un crecimiento entre el 
4% y el 5%, algo inferior al del 2006.

Por último, ¿es optimista con el futuro de 
la asociación?

Pienso que sí, ya que es necesario el foro donde 
podamos encontrarnos las distintas familias de fabri-
cantes, que al fin y al cabo somos los que con nuestros 
aislantes colaboraremos en reducir la factura energé-
tica, disminuir las emisiones de CO2, colaborar en el 
cumplimiento de los acuerdos de Kyoto, cumplir las 
exigencias del CTE, mejorar las calificaciones energéticas 
de los edificios y en definitiva conseguir un aislamiento 
para un mañana mejor..

«El Consejo Asesor 
ha empezado a 
conocer la realidad 
de ANDIMA, y ha 
quedado patente la 
voluntad de cambio, 
y los proyectos de 
Planes de Acción» 

«El potencial de 
crecimiento global 
del mercado en 
España es todavía 
suficientemente 
grande como para 
que todas las 
familias de producto 
puedan desarrollarse 
armónicamente»
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